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IMPRESSIONEN DER #REA23



die Diversität der Themen, sondern auch die der 
Teilnehmenden. In Zeiten, in denen die Transformation 
quer durch alle Branchen geht, steht Kommunikation 
im Zentrum. Sie verbindet nicht nur unter- schiedliche 
Akteur:innen, sondern treibt auch Innovationen voran 

Ann-Katrin Enz, DESIGNING THE FUTURE // 
Business Transformation & Network Management 
@ Drees & Sommer

aus: Sie baut Communities und vernetzt ohne Spartengrenzen. Sie 
bietet Plattformen für neue Ansätze, einen undogmatischen 
Diskurs und führt Macher und Investoren zusammen. Und für uns 
als BDA freuen wir uns ganz besonders: Sie räumt mit der 
populären Gleichung Baukultur = Teuer auf, die auch im 
politischen Raum lange eine Pole-Position in der Debatte um 
bezahlbares, nachhaltiges Bauen hatte. Sie verbindet Akteure aus 
Politik, Wirtschaft und Planung, für die Nachhaltigkeit ein echtes 

Dilek Ruf, Geschäftsführerin BBU.PROJEKT & Landesvorsitzende des BDA

durch ihre einzigartige Teilnehmer-
bandbreite in Verbindung mit dem 
richtigen Gespür für Themen und 
Trends, die standortbestimmende 

Ken Kämpf, Geschäftsführer
GP Hoch- und Ingenieurbau GmbH



Real Estate Arena führt Player aus allen 
Teilen der Bau- und Immobilienbranche in einem 
einzigartigen Format zusammen. Hier entstehen 
Netzwerke, die nicht nur neues Business 
ermöglichen, sondern auch Raum für neuartige 
Diskussionen und Lösungswege bieten. Alle 
kommen hier zusammen am besten bei uns 
am Küchentisch der NORDLOUNGE. Wir freuen 
uns schon auf unsere ,Küchentischgespräche 
2.0

Uwe Bethge, Aufsichtsrat Bethge AG

Norddeutsche Immobilienwirtschaft. Die Messe bietet neben 
den vielen wertvollen Fachbeiträgen eine gute Plattform, um ins 
Gespräch zu kommen miteinander aber auch mit Politik und 
Verwaltung. Besonders in diesen für unsere Branche heraus-
fordernden Zeiten ist es notwendig, dass wir uns miteinander 
vernetzten, von- einander lernen und unsere Kräfte bündeln

Nadine Otto, Geschäftsführerin Gundlach Bau- und 
Immobilien GmbH & Co. KG

Messe für die Immobilienwirtschaft. Mit dem 
Fokus auf die mittelständische Immobilien-
branche, PropTechs, und Städte abseits der 
Top-7 bietet sie eine spannende Plattform,  um 
drängende Fragen mit relevanten Vertreter:innen
der Branche zu thematisieren. Ich freue mich 
bereits auf die Impulse im nächsten Jahr

Aygül Özkan, Geschäftsführerin Zentraler 
Immobilienausschuss ZIA



DIE RESONANZ



+275
AUSSTELLER*INNEN 
UND PARTNER*INNEN

4.850
BESUCHER*INNEN AUS 
WIRTSCHAFT, POLITIK,
WISSENSCHAFT & MEDIEN

NEUE 
FORMATE 
FÜR NEUE 
NETZWERKE

5 BÜHNEN
KEYNOTE > KONTROVERS > KONSTRUKTIV

+100
SPRECHER*INNEN  
ZU FACH- UND
GESELLSCHAFTSTHEMEN

GESAMTE WERTSCHÖPFUNGSKETTE DABEI 

BLICK ÜBER DEN 
TELLERRAND

2023 STARKES WACHSTUM
Deutschlands neue Immobilienmesse und Networking-Plattform

40%
SPRECHERINNEN
AUF DEN BÜHNEN



UNVERÄNDERT. WOFÜR WIR STEHEN.

Die Real Estate Arena ist Deutschlands neue Immobilienmesse und Networking-Plattform.

Sie bietet allen Beteiligten der Wertschöpfungskette nachhaltige Räume für Kommunikation,

Austausch und Geschäftsentwicklung. Sie ist die lösungsorientierte Plattform für die
mittelständische Immobilienbranche und die B- und C-Städte sowie kleinere Kommunen. Ihre
Themen stehen im Mittelpunkt, ihre Themen bekommen Sichtbarkeit.

Die Herausforderungen der Branche werden immer komplexer, weil die Rahmenbedingungen
immer komplexer werden. Viele Zukunftsaufgaben lassen sich besser in neuen Allianzen und durch neue
Formen der Zusammenarbeit angehen immer stärker auch über Branchengrenzen hinweg und zusammen
mit politischen Entscheidungsträger*innen. Innovationen entstehen am besten, wenn Menschen mit
unterschiedlichen Hintergründen, Perspektiven und Ideen aufeinandertreffen.

Die Basis der Real Estate Arena bilden die Grundsätze von Nachhaltigkeit, Wertschätzung und Respekt, 
kreativer Kollaboration und Partizipation. Sie ist eine Veranstaltung, die die Diversität der Branche in

den unterschiedlichen Facetten stärker als andere sichtbar macht.

Real Estate Arena: MUTIG.  KONTROVERS.  NAH DRAN.



OFFEN FÜR ALLE: DIE REAL ESTATE
ARENA FÜHRT ALLE PLAYER ZUSAMMEN

um gemeinsam die Lösungen für morgen zu finden

ARCHITEKT*INNEN

STADTPLANER*INNEN

POLITIKER*INNEN

PROJEKTENTWICKLER

INVESTOR*INNEN

FINANZIERENDE

VERSICHERUNGEN

STARTUPS

METROPOLREGIONEN

STÄDTE UND GEMEINDEN

KOMMUNALE ENTSCHEIDER

WOHNUNGSBAU

MOBILITÄTSEXPERTEN*INNEN

HOCHSCHULEN

Logistiker*innen

PROPTECHS

BAUTRÄGER

HOTELINVESTOREN

ASSETMANAGEMENT

FACILITY- UND PROPERTY-
MANAGEMENT

BÜRGERMEISTER*INNEN

QUARTIERSENTWICKLER

HAUS - UND IMMOBILIEN-
VERWALTUNGEN

KAPITALVERWALTUNGEN

MAKLER*INNEN

ANWALTS- UND NOTAR-KANZLEIEN

HANDEL, LOGISTIK- UND
INDUSTRIE

GEWERBEFLÄCHENANBIETER

BAUUNTERNEHMEN

GEBÄUDEDIENSTLEISTER

ENERGIEEXPERT*INNEN

DIGITAL NERDS



ANGEBOTSSCHWERPUNKTE

PROJEKTENTWICKLUNG
Wohnung, Büro, Handel, Logistik, Industrie 
Gewerbe, Finanzierung, Investoren

DIGITAL REAL ESTATE
Planen, Bauen, BIM, Bewirtschaften, Vermarktung, 
Portale, Dienstleistungen, Managen, PropTech

STANDORT- UND
QUARTIERSENTWICKLUNG
Architekturbüros, Städteplanung, Property-, Asset-
Management, Makler

REAL ESTATE PERSPECTIVES
ESG, Nachhaltigkeit, Energie, Mobilität, Smart City,
Technologien, neue Baustoffe & Verfahren, PropTech

NEW & HIDDEN POTENTIALS
Städte, Gemeinden, Regionen, Netzwerke, Wirtschafts-
förderungen, Wirtschaftsverbünde, Verbände 

BAU BETRIEB BESTAND
Bauunternehmen, Bauindustrie, Handwerk, Facility-
Management, Energiedienstleister, Ausstattung, Re-Use



DIE THEMEN UNSERER KONFERENZ

KLIMAWANDEL / ESG
Klar ist: Die Bau- und Immobilienbranche müssen sich 
angesichts von Klimawandel und ESG-Regulatorik
gravierend verändern wie kann das am besten gelingen?

WIE WEITER MIT WOHNEN?
Es geht fast nichts mehr beim Wohnungsneubau. Ist die 
Stunde des Bestands? Wie viel sozialer Sprengstoff steckt 
im knappen Wohnraum? Wie sehen Lösungen aus? 

RESIST THE PUNSH!
Alle reden von Krise. Wer am Ende stärker sein will, muss 
jetzt die richtigen Entscheidungen fällen. Nicht 
stehenbleiben, eher mutig voran: die besten Wege für die 
bessere Zukunft.

RADIKAL DIGITAL 
Ohne Digitalisierung verschenken Bau- und Immobilien-
branche nicht nur Milliarden-Beträge, sie werden die 
immer umfangreicheren Regularien nie erfüllen 
können?

OVER THE EDGE?
Nur mit Innovationen können die Herausforderungen 
der Zukunft in echtes Geschäft verwandelt werden. 
Diese Innovationen kommen bei uns auf die Bühne. 

INSPIRING YOUR MIND
Nur mit Innovationen können die Herausforderungen 
der Zukunft in echtes Geschäft verwandelt werden. 



DIE BÜHNEN: ARENA, SURPRISE, 

DIE ARENA
Hier ist der Name Programm: 
Die Arena ist die große Bühne 
der Real Estate Arena. Nicht 
irgendwo in der Ecke, sondern 
mitten im Geschehen geht es 
um die sechs wichtigsten 
Themen der 
Immobilienbranche. Dort 
kommen führende 
Sprecher*innen in Keynotes zu 
Wort. Die Fragestellungen 
sollen auf dem Podium aus 
unterschiedlichen 
Perspektiven diskutiert 
werden. Und schließlich soll 
die Arena auch den besten der 
Besten eine Bühne geben, 
denn Ziel ist es, den 
Innovationen der Branche 
mehr Sichtbarkeit zu geben. 

PROJEKT-SALON
Hier stehen die konkreten Projekte 
im Mittelpunkt ob großes 
Wohnquartier, Gewerbegebiet, 
Logistikfläche oder 
Industrieansiedlung. 

Hier können Sie neue Partner 
finden für Ihre laufenden oder 
künftigen Projekte. Und das alles in 
einem persönlichem Umfeld, in 
dem offene Diskussionen gern 
geführt werden. 

Haben Sie ein Projekt, das sich für 
den Projekt-Salon eignet? Geben 
Sie uns gern ein Zeichen, damit wir 
die Detaisl besprechen können. 

DIE SURPRISE
Lassen Sie sich überraschen: 
Hier kommen die 
spannendsten PropTechs, die 
besten Ideen und neueste 
Ansätze auf die Bühne. Denn 
die Real Estate Arena versteht 
sich auch als Drehscheibe für 
Wissen, Kreativität und die 
besten Lösungen der kleinen 
und großen Fragen der 
Immobilienbranche von der 
spannenden Ansiedlung in 
einem Gewerbegebiet, über 
die überraschende 
Nachnutzung einer 

zum neuen Ansatz für die 
Struktur Ihres Unternehmen. 
Die Surprise verspricht 
Überraschungen ohne Pause. 



DIE HALLE 4 ALS 
ORT FÜR DIE

REAL ESTATE ARENA



BETEILIGUNGS-
MÖGLICHKEITEN  
AN DER REAL
ESTATE ARENA

Individuelle Fläche (469,- Euro qm)*

9 qm Workstation

12 qm Loft-Stand

24 qm Stand (schlüsselfertig)

48 qm Stand (schlüsselfertig)

Gemeinschaftsstand Region oder Organisation

Sponsoring (individuelle Angebote)

*netto zuzügl MwSt. / bis 31.10.2023



DIE WORKSTATION  
SMART.
KOMPAKT.
NACHHALTIG.

50 freie e-Tickets

9 qm Standfläche
Aussteller-Counter mit hinterleuchteter, textilbespannter  

Stele und abschließbarem Unterschrank

Grafikfläche

Doppelboden mit Teppichboden

2 Barhocker

Elektroanschluss (230V) inkl. Verbrauch

Internetzugang via WLAN (shared medium)

Reinigung und Abfallentsorgung

IHR
RUNDUM-
SORGLOS-

PAKET

All-Inclusive-Preis*
5.990 Marketingbeitrag
*netto zuzügl. MwSt. / bis 31.10.2023



SO KANN ES 
AUSSEHEN
KLAR.
FUNKTIONAL.
PFIFFIG.

UNSERE 
FERTIGEN
STÄNDE



50 freie e-Tickets

12 qm Standfläche

Doppelboden mit Teppichboden

Standbegrenzungswand, Betonoptik

1 Hinterleuchtete Textilwand mit Grafik

Logotafel mit Ausstellerlogo

Brückentisch, fest montiert, weiß B130 cm x T60cm x H110cm

Abschließbares Sideboard, B80 cm x T40cm x H80cm

2 Barhocker, weiß

1 Mülleimer, weiß

Prospekttasche Acryl - A4

Elektroanschluss (230V) inkl. Verbrauch

Internetzugang via WLAN

Reinigung- und Abfallentsorgung

DAS LOFT
HOCHWERTIG.
SCHLÜSSELFERTIG.
NACHHALTIG.

All-Inclusive-Preis*
9.125
*netto zuzügl. MwSt. / Abbildung enthält kostenpflichtig 
buchbare Zusatzleistungen / bis 31.10.2023



DER MITTELSTÄNDLER
SUPER PREIS 
FÜR SUPER 
LEISTUNG

KOMFORTABEL.
SCHLÜSSELFERTIG.
NACHHALTIG.



24 qm Standfläche

50 freie e-Tickets

Doppelboden mit Bodenbelag

Kabine

Empfangscounter + 1 Barhocker

Tisch + 4 Stühle

Großflächige, hinterleuchtete Grafik

Beleuchtung

1 Mülleimer

Blendenbeschriftung

Elektroanschluss (230V) inkl. Verbrauch

Internetzugang via WLAN (shared medium)

Reinigung und Abfallentsorgung

NEUES
PAKET

2023

DER MITTELSTÄNDLER
KOMFORTABEL.
SCHLÜSSELFERTIG.
NACHHALTIG.

All-Inclusive-Preis*
19.900 Marketingbeitrag
*netto, zzgl. MwSt./ bis 31.10.2023
Visualisierung enthält kostenpflichtig buchbare Zusatzleistungen



UNSER GROSSER

REPRÄSENTATIV.
EDEL.
NACHHALTIG.



48 qm Standfläche / Stand freistehend alle Seiten frei

50 freie e-Tickets

Doppelboden mit Bodenbelag

Kabine

Empfangscounter + 1 Barhocker

Brückentisch + 4 Barhocker

Tisch + 3 Sessel

Beleuchtung

1 Mülleimer

Großflächige, hinterleuchtete Grafik

Blendenbeschriftung

Elektroanschluss (230V) inkl. Verbrauch

Internetzugang via WLAN (shared medium)

Reinigung und Abfallentsorgung

UNSER GROSSER
REPRÄSENTATIV.
EDEL.
NACHHALTIG.

All-Inclusive-Preis*
31.900 Marketingbeitrag

*netto, zzgl. MwSt. / bis 31.10.2023
Visualisierung enthält kostenpflichtig buchbare Zusatzleistungen



STARTUP-SPECIAL*.
PREISWERT.
SEHR COOL.

50 freie e-Tickets

9 qm Standfläche
Aussteller-Counter mit hinterleuchteter, textilbespannter

Stele und abschließbarem Unterschrank

Grafikfläche

Doppelboden mit Teppichboden

2 Barhocker

Elektroanschluss (230V) inkl. Verbrauch

Internetzugang via WLAN (shared medium)

Reinigung und Abfallentsorgung

*) Angebot gilt nur für Unternehmen mit HRG-Eintrag nach dem 1. Mai 2018 und/oder max. 5 Mio. Umsatz 

IHR
RUNDUM-
SORGLOS-

PAKET

All-Inclusive-Preis*
2.190 Marketingbeitrag
*netto



Perfekter Auftritt und wenig Arbeit: Wir 

konfigurieren einen  Gemeinschaftsstand für 

Sie und Ihre Mitaussteller in einer  Kombination 

aus Workstation, Lofts, Besprechungsräumen  

und Kommunikationszonen mit Bar ganz wie 

Sie wollen.

Wenig Aufwand, viel Ergebnis.

ab vier Mitaussteller

Flexibilität bis 31.01.24
Preis auf Anfrage 

DER 
GEMEINSCHAFTSSTAND
FÜR IHRE REGION



SPONSORED BY... UNSERE PAKETE FÜR 
VIEL MEHR SICHTBARKEIT*

PLATIN
Maximal zwei Partner

• Präsenzen mit bis zu 2 eigenen 
Sprecher*innen in der Konferenz (je 
nach Thema und Absprache)

• Logopräsenz an 5 Stellen in der 
Messehalle

• Zugang zum VIP Bereich in der 
Lounge / 350 Bewirtungsvoucher

• 150 Fachbesuchertickets (e-Tickets) 
zur Einladung von Kunden

• Hervorhebung als Goldsponsor auf 
Webseite der  Real Estate Arena

• Berücksichtigung in allen 
Kommunikationskanälen der Real 
Estate Arena als Goldsponsor

• Berücksichtigung von 
Unternehmenscontent in 
mindestens 2 Newslettern der Real 
Estate Arena

• 3 Content-Posts auf LinkedIn

Exklusiv für ein Unternehmen

• Präsenzen mit bis zu 2 eigenen 
Sprecher*innen in der Konferenz (je 
nach Thema und Absprache)

• Logopräsenz am Eingang der Real 
Estate Arena an großen Bannern 

• Logo-Präsenz an umlaufender 
Balkonbrüstung der Halle 4

• zusätzliche Logopräsenz vor der Halle

• Exklusive Hervorhebung auf der 
Webseite 

• 2 exklusive Stand-Alone-Newsletter

• Berücksichtigung in allen 
Kommunikationskanälen

• exklusive Logopäsenz auf 
Werbemitteln der Real Estate Arena 

• Zugang zum VIP Bereich in der 
Lounge / 950 

• 250 Fachbesuchertickets (e-Tickets) 
zur Einladung von Kunden

• 3 Content-Posts auf LinkedIn

3 Pakete buchbar

• Präsenz eine*s eigenen Sprecher*in 
in der Konferenz (je nach Thema 
und Absprache)

• Logopräsenz in der Messehalle an 2 
Stellen

• Zugang zum VIP Bereich in der 
Lounge / 200 Bewirtungsvoucher

• 100 Fachbesuchertickets (e-Tickets) 
zur Einladung von Kunden

• Hervorhebung als Silbersponsor auf 
Webseite der  Real Estate Arena

• Berücksichtigung in allen 
Kommunikationskanälen der Real 
Estate Arena als Silbersponsor

• Berücksichtigung von 
redaktionellem Content in 
mindestens 2 Newslettern der Real 
Estate Arena

• 1 Content-Posts auf LinkedIn

• Paket pro Thema buchbar

• Sprecher*innen-Präsenz im Thema

• Logopäsenz in der Konferenzarena 
als Themenpartner

• inhaltlicher Workshop oder 
Videocall zur redaktionellen 
Erarbeitung des Themenbocks in 
der Konferenz mit dem Real 
Estate-Arena-Konferenz-Team

• 3 mal Berücksichtigung in 
Newslettern der Real Estate Arena 
mit eigenem redaktionellem 
Content

• 1 Content-Post auf LinkedIn

* zzgl. MwSt. /  Sponsoring nur in Kombination mit Standpräsenz möglich / Standpräsenz ist im Preis nicht enthalten / inhaltliche Leistungsanpassungen möglich 

GOLD

95.000 35.000 20.000 15.000 

SILBER THEMA



IHRE KONTAKTE FÜR WEITERE  
IMPULSE UND NACHFRAGEN

Hartwig von Saß  
Deutsche Messe  
0511 893 1155
0170 9657848
hartwig.vonsass@messe.de

Thomas Westfehling
Real Estate Events GmbH  
05439 809 013
0172 1745972
westfehling@real-estate-events.de

Florian Eisenbach
Deutsche Messe  
0511 893 3158
0175 2201313
florian.eisenbach@messe.de

NEWSLETTER  
ABONNIEREN!

STAY TUNED!

05. 06.
Juni 2024
MESSEGELÄNDE  

HANNOVER

mailto:hartwig.vonsass@messe.de
mailto:westfehling@real-estate-events.de
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https://www.linkedin.com/showcase/real-estate-arena/
https://www.real-estate-arena.com/en/application/registration/newsletter/

